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Konsultant/agent sprzedazy bezposredniej
524302

Konsultant/agent sprzedazy bezposredniej oferuje i sprzedaje produkty
klientowi podczas spotkan.

Konsultant/agent sprzedazy bezposredniej jest zawodem o charakterze
ustugowym, doradczym i handlowym, ktérego celem jest prezentacja
produktu w formie zachecajacej klienta do zakupu. Gtéwnym zadaniem
jest sprzedaz produktéw firmy, z ktérg konsultant/agent nawigzat
wspoétprace. Wymaga to organizowania spotkanh z klientami, podczas
ktérych dokonuje prezentacji produktéw, sprzedaje lub przyjmuje na nie
zamoéwienia i nadzoruje ich dostawy. Przestrzega przy tym zasad etyki
zawodowej, a przede wszystkim zasad etyki w biznesie i reklamie. Do
zadan konsultanta/agenta sprzedazy bezposredniej nalezy pozyskiwanie
klientdw, nawigzywanie i utrzymywanie dtugotrwatych kontaktéw z nimi.
W tym celu sporzadza i aktualizuje listy potencjalnych klientéw. Waznym
zadaniem konsultanta/agenta jest rozpoznanie oczekiwan i gustéw
okreslonych grup konsumentéw i ich preferencji. Jest tez odpowiedzialny
za rozwoj tworzonej przez siebie grupy konsultantéw/agentéw sprzedazy
bezposredniej, jesli firma, z ktérg wspodtpracuje, przewiduje taka
mozliwosc.

« tworzenie bazy potencjalnych klientéw sprzedazy bezposredniej;

« Zzapraszanie i umawianie klientéw na spotkania;

* organizowanie stanowiska pracy i prezentowanie oferty
produktowej z uwzglednieniem zasad BHP i ochrony ppoz. oraz
ochrony Srodowiska;

« analizowanie potrzeb klientéow i rekomendowanie odpowiednich
towarow;

e zbieranie zaméwien;

« nadzorowanie dostawy towarow;

+ zdobywanie i aktualizowanie informacji o ofercie firmy, produkcie
i technikach prezentacji;

* wspomaganie i nadzorowanie rozwoju tworzonej grupy
konsultantow sprzedazy bezposredniej.

Zawdd konsultanta/agenta sprzedazy bezposredniej mozna uzyskac w
systemie pozaformalnym poprzez uczestnictwo w kursach i szkoleniach,
jak tez w systemie nieformalnym, poprzez stopniowe zdobywanie
umiejetnosci zawodowych w praktyce. Aby rozpocza¢ prace wystarczy
posiadac¢ wyksztatcenie zasadnicze zawodowe, najlepiej w kierunku
zwigzanym ze sprzedazg. Wiele os6b podejmujgcych wspétprace jako
konsultant/agent sprzedazy bezposredniej jest czynnych zawodowo w
innych dziedzinach i nawet posiada wysoki status zawodowy, a prace w
zawodzie konsultanta/agenta traktuje jako dodatkowg, zwtaszcza w
poczatkowym okresie jej wykonywania. Konsultant/agent powinien umie¢
obstugiwac¢ komputerowe programy biurowe. Pozagdane jest posiadanie
prawa jazdy oraz znajomosc jezyka obcego (gtownie angielskiego) na
poziomie podstawowym.
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